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POJISTOVANI VYVOZNICH UVEROVYCH RIZIK
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Arnost Bohm

1. Uvod

Jakékoliv podnikani v sobé skryva tadu rizik,
ktera jsou zcasti predvidatelna, ale prevazné ne-
predvidatelna ¢i neocekavana.
Rizika, ktera jsou spojena s obchodnimi opera-
cemi - tedy rizika podnikatelska, Ize hodnotit ze
dvou stranek:
ez pozitivni stranky, coz je kupfikladu potfrebné
zajisténi pracovnich mist, udrzeni vyrobku na
zvoleném trhu, nadéje vyssiho zisku, zavedeni
nového vyrobku do vyrobniho i exportniho pro-
gramu apod.

* z negativni stranky, coz je ve vétsiné pripadi,
kdy rizika ohrozuji hospodarsky vysledek pod-
niku.

Posuzujeme-li pojem ,riziko v podnikani*, sou-
visi to s nahodilosti jako formou projevu nutnosti.
Znamena to jak nejistotu pribéhu ekonomickych
procest, tak i nejistotu jejich vysledkd.

Zku$eni podnikatelé z vlastni praxe védi, ze
v podnikani, véetné zahrani¢niho obchodu, tj. jak
zejména pfi vyvozu, ale také u dovozu, dochazi
k fadé poruch a mnohdy i ztrat.

Rada t&chto ztrat a $kod vyplyva z obchodnich
rizik, ktera se v obchodovani se zahrani¢im zako-
nité vyskytuji a i pfi ,prevenci* se budou i v bu-
doucnosti nadale vyskytovat. Jednou z moznosti,
jak prenést néktera vybrana rizika na jiny subjekt,
je jejich pojisténi.

Vyvozni a dovozni operace a operace na né
navazujici maji v sobé nesporné znaény podil
rizik a to zvlasté téch, ktera jsou spojena se zemi,
kam zbozi vyvazime /nebo odkud dovazime/,
s obchodnimi partnery - jejich postavenim a ,go-
odwill*, se zbozim jako takovym atd. Pokusime
se dale tato rizika specifikovat a hlavné nastinit
moznosti jejich eliminace resp. snizeni velikosti
rizika na unosnou miru.

Otazka stoji tak, zda cetnost vzniklych $kod
a ztrat je umérna védomé podstupovanym rizi-
kiim a nebo zda jsou zpusobeny prevazné jejich
podcenénim. V fadé pfipadt dochazi i k tomu,
ze neznalost mnohych rizik vede ke vzniku $kod,

kterym bylo mozno vhodnym zplisobem predejit,
resp. je minimalizovat a vhodnou ochranou tato
rizika snizit.
Pokud jde o vyznam jednotlivych druht rizik,
Ize povazovat za nejvyznamnéjsi rizika spodivajici
u prodavajiciho v tom, ze zbozi nebude radné
prevzato a zaplacena sjednana cena a u kupuji-
ciho v tom, aby fadné obdrzel objednané zbozi
pripadné sluzby.
Soucasné pojeti rizik vede u fady vyvozcl a do-
vozcl ke snaze o aktivni pfistup k této problema-
tice, ktera byva souhrnné oznadovana jako risk
management - fizeni rizik.
Mezi rizika, ktera ohrozuji zejména vyvozce zbo-
Zi a sluzeb, patfi predevsim rizika
1. souvisejici s vyrobou zbozi jeho balenim, jeho
balenim a oznacovanim,

2. spojenas prodejem zbozi a jeho dodanim,

3. vyplyvajici z chyb a nedostatkd pfi sjednavani
kupni smlouvy (kontraktu),

4. spojenas vybérem avolbou obchodniho part-
nera,

5. s nezaplacenim za zboZi a sluzby a rizika vy-
plyvajici z kurzovych ztrat,

6. souvisejici s odpovédnosti za vyrobek.

V dalSich &astech tohoto textu bude zvlastni
pozornost vénovana uvérovym rizikiim s rozlise-
nim na tzv. komeréni a politicka neboli teritorialni
rizika.

2. Klasifikace rizik v uvérovém
pojisténi

Rizika, ktera ohroZzuji uhradu pohledavky vzniklé
z vyvozu za zahranié¢nim dluznikem, tedy Gvérova
rizika mohou byt dvoji:
1. politicka neboli teritorialni rizika (dale jen

teritorialni) a

2. komer¢ni rizika.

Teritorialni rizika, ohroZujici splatnost zahranic¢-
nich pohledavek vyvozct a omezujici vynosnost
zahraniénich investic, vyplyvaji z politické, financ-
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ni a makroekonomické situace zemé zahranicni-

ho dluznika, resp. ve tfeti zemi a maji z hlediska

obchodnich partnert povahu vy$si moci.

Naproti tomu komeréni rizika vyplyvaji z ekono-
mické a finanéni situace zahrani¢niho kupujiciho.
Jedna se tedy o situace, které jsou kupujicim
ovlivniteIné (nezaplaceni v disledku platebni ne-
schopnosti nebo pozdni platba).

Vyklad téchto relativné jednoduchych definic
v8ak v konkrétni praxi vyznamné ovliviiuje formy
a metody realizace uvérového pojisténi v zahra-
ni¢nim obchodé a je predmétem diskusi na trovni
OECD i Evropské unie. Pokusime se tedy rozsif-
rovat konkrétni obsah uvedenych pojmd.

Teritorialni rizika spocivaji podle nejcastéji uzi-
vanych definic v:

* nezaplaceni pohledavky v dusledku politic-
kych udalosti v zemi sidla dluznika jako je
valka, obcanska valka, revoluce, povstani, ob-
Sanské nepokoje, stavka a podobné udalosti,

* nemoznosti transferu uhrad do véritelské
zemé v dUsledku vaznych ekonomickych potizi
zemé sidla kupujiciho, vyhlaseni jeji platebni
neschopnosti, zavedeni moratoria na platby
nebo zavedenim devizového rezimu omezuji-
ciho transfer Uhrad do zahraniéi,

e administrativnim rozhodnutim organt statu
dluznika, které bez zavinéni dluznika znemoz-
nilo realizaci kontraktu nebo jeho zaplaceni
(napt. odebrani dovozni nebo vyvozni licence,
zru$eni nebo odebrani jinych jiz vydanych
povoleni nezbytnych k realizaci kontraktu,
zmrazeni vkladu),

¢ administrativnich a politickych opatfenich ve
tretich zemich, jejichz prostfednictvim se re-
alizuje kontrakt, resp. platby, ktera znemozni
realizaci kontraktu nebo transfer plateb do
zemé véfitele (napf. embargo nebo omezeni
pohybu zbozi nebo transferu uhrad);

e prirodnich katastrofach, v jejichz dusledku
doslo k nezaplaceni pohledavky bez zavinéni
dluznika.

e Komeréni rizika jsou v ramci Evropské unie
vymezovana jako:

* Svévolné neuznani smlouvy dluznikem, tj. jaké-
koliv svévolné rozhodnuti nestatniho dluznika
prerusit nebo ukong¢it smlouvu bez legitimniho
davodu;

* Svévolné odmitnuti ze strany nestatniho dluz-
nika nebo jeho ruditele;

* Neplaceni dluhu plynouciho ze smlouvy ze

strany nestatniho dluznika, tj. dlouhodobé

neplnéni zavazku.

Zdalo by se, ze hledani vhodné a dlouhodobé
platné klasifikace Uvérovych rizik v mezinarodnim
obchodé musi byt jednoduchou zaleZitosti. Pfi
podrobnéjsim pohledu na implikace, které moz-
né definice vyvolavaji, zjistime, Ze je tomu pravé
naopak. V ekonomické praxi ma vymezeni pojmu
komeréni a teritorialni rizika zédsadni vyznam pro
moznost vyuzit pro jejich pojistné kryti statni
podporu ¢&i nikoli. Pfitom rozsah statni podpory
je v fadé pripadd jednim z vyznamnych cinitelt
Uspéchu vyvozet z jednotlivych zemi.

V diskusich o tomto zasadnim problému, a to
i na urovni svétovych instituci, jako je Svétova ban-
ka, MMF, WTO, OECD a EU se nékdy vyskytuji
nazory, ze statni podpora pojistovani vyvoznich
uvérovych rizik je v rozporu se zasadami volné
soutéze.

V ¢em tedy spociva onen rozdil mezi pojisto-
vanim vyvoznich uvérovych rizik na komerénim
principu a s vyuzitim statni podpory? Jde prede-
v8§im o pouzitou formu, moZznosti a formy zajisténi;
v mezinarodnim obchodé jde v fadé ptipadu
o tzv. ,velka" a dlouhodoba rizika, jejichz pojisténi
mnohdy nelze uskute¢nit na bazi soukromého
zajisténi, a to ani na mezinarodnich zajistitelskych
trzich.

Zatimco pfi pojisténi vyvoznich uvérovych
rizik na komerénim principu sjednava pojistitel
zajisténi na komerénim principu se soukromymi
zajistiteli, pak v pfipadé pojisténi se statni podpo-
rou funkci zajistitele plni zpravidla statni rozpocet
vystavenim zaruky za zavazky pojistitele vaci
klientm/vyvozciim. Tento vztah je v fadé zemi,
a to i nejvyspélejsich, kodifikovan zakonem.

Navic systémy statni podpory pojistovani vy-
voznich Gvérovych rizik a zakony, které je v jed-
notlivych zemich upravuji, poditaji zpravidla i se
statni podporou financovani vyvoznich uvér(,
realizovaného prostrednictvim ziskavani ,lev-
nych® prostiedkl na finan¢nich trzich. Operace
smérfujici k tomuto cili, tedy k ziskani levnych tvé-
rovych zdroji pro financovani vyvozu se v téchto
ptipadech realizuje prostfednictvim zaruky statu
za zavazky financujici banky. Pfitom byvaji témito
operacemi ze zakona povéfeny vybrané banky
nebo jsou zadkonem piimo zfizeny. Tato ,konku-
renéni disparita“ je rovnéz predmétem castych
diskusi na mezinarodnim i narodnich férech, kde
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komeréni banky ¢asto poukazuji na konkurenéni
vyhodu kterou banky, ze zakona povérené realiza-
ci takovych bankovnich sluzeb maji.

Je v8ak na misté poznamenat, Ze systém finan-
covani a pojistovani vyvozu se statni podporou
je nyni z mezinarodniho hlediska stabilizovany
a v zasadé jednotny, a to diky pravidlim, jimiz
se uvérové pojistovny poskytujici tyto sluzby ridi
a ktera, jak dale ukazeme, naopak vymezuiji relativ-
né pfesné a rigorozni hranice pokud jde o rozsah
a formy této podpory.

3. Mezinarodni regulace statni
podpory pojistovani a financovani
vyvoznich avérl

Potfeba harmonizovaného pfistupu pfi financo-
vani vyvoznich uvérl a jejich pojistovani se statni
podporou vyplynula jednak z nutnosti poskytnout
ramec pro fadné pouzivani statem podporova-
nych vyvoznich avérl a tim i povzbuzeni konku-
rence mezi riznymi vyvozci ze zemi OECD na
zakladé kvality a ceny vyvazeného zbozi a sluzeb
misto na zakladé nejpfiznivéjsSich podporovanych
podminek. Dal$im z divodu pro vznik mezina-
rodnich instituci byla nutnost efektivniho sdileni
informaci o dluznicich.

Zakladni mezinarodni pravidla upravujici fungo-
vani vyvozniho Gvérového pojisténi jsou stanovena
v Ujednani o pravidlech pro statem podporované
vyvozni Uvéry, tzv. Konsensus OECD (Arrange-
ment on Guidelines for Officially Supported Ex-
port Credits), jejichz realizaci zajistuje Pracovni
skupina obchodniho direktoratu  OECD pro
exportni Uvéry a Uvérové garance.

Zakladni ustanoveni tohoto ujednani se tykaji
metodiky stanoveni rizikovosti odbératelské
zemé, resp. zemé sidla odbératele, a vymezeni
pravidel pro stanoveni pojistnych sazeb. Tento
dokument tedy stanovi takova pravidla, ktera
vyrazné omezuji moznost takové statni podpory,
ktera by narusovala princip volné soutéze v mezi-
narodnim obchodé.

4. Rizikovost zemi a pojistné sazby
pfi pojistovani se statni podporou
Postupy uplatiiované pfi klasifikaci Uvérového
a investi¢niho rizika jednotlivych zemi vychazeji ze
spoleéné metodologie, obsazené v tzv. Knaeppen
Package. Na jeji aplikaci se podileji odbornici na

teritorialni rizika, nominovani do Pracovni skupiny
obchodniho direktoratu OECD pro exportni Gvéry
a uvérové garance Uvérovymi pojistovnami z jed-
notlivych tcastnickych zemi KONSENSu OECD.

Smyslem této metodologie je méfit teritorialni
riziko, tj. odhadnout, zda je ta ktera zemé schop-
na splacet své zahrani¢ni dluhy, bez ohledu na to,
zda vypUjcovatel je soukromy ¢&i verejny.

S cilem co nejobjektivnéjsiho a metodologicky
jednotného stanoveni rizikovosti jednotlivych zemi
se k realizaci Ujednani (KONSENSu) pouziva
ekonometricky model Country Risk Assessment
Model - CRAM, s jehoz pomoci se provadi kvan-
titativni ocenéni uvérového rizika zemé. Model je
zalozen na trech skupinach indikatoru rizikovosti
1. platebni zkuSenosti v8ech exportnich uvéro-

vych agentur OECD s danou zemi,
2. finanéni situace a
3. ekonomicka stabilita hodnocenych zemi.

Jde o multikriterialni hodnoceni, které v ramci
jednotlivych skupin indikatorti umoziiuje posoudit
rizikovost jednotlivych zemi komplexné a prede-
vSim jednotné.
V ramci prvni skupiny indikatord, tedy platebni
zkuenosti se pouziva napt. hodnoceni
* platebni zkusenosti ze strednédobych a dlou-
hodobych kontraktl, tedy kontraktd s uvérem
na dobu delsi nez dva roky a kontrakt(i na zbo-
Zi investi¢niho charakteru nebo na obchody
projektového typu,

* platebni zkuSenosti z kratkodobych transakci,
tedy s uvérem do dvou let.

Trebaze se klasifikace zemé vztahuje k obchod-
nim pfipadim na nejméné dva roky, platebni zku-
Senost z kratkodobych transakci je povazovana
za dlezity faktor odhadu rizika, nebot je obecné
znamo, ze zemé, jez neplni kratkodobé zavazky, je
ve velmi 8patné pozici pfi hledani stfedné a dlou-
hodobych uvéra.

Finanéni situace zemé je méfena soustavou
indikatorti, charakterizujicich hodnotu vyvozu
a dovozu, celkovy zahraniéni dluh, dluhovou sluz-
bu a devizové rezervy.

Ekonomicka situace je hodnocena jednak z hle-
diska aktualni hospodarské politiky, jednak je
posuzovan rlstovy potencial hodnocené zemé.

Riziko aktualni hospodarské politiky se posu-
zuje na zékladé vysledkd soudasné vladni politiky
i citlivosti dosazenych vysledkd.
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PFi méfeni rastového potencialu se hodnoti
faktory sttrednédobé a dlouhodobé povahy. Rus-
tovy potencial je ovlivnén zejména urovni rozvoje,
ktera je realnym dlouhodobym métitkem zplsobi-
losti zemé dostat svym zavazkidm v mezinarodnim
spole&enstvi.

Na zakladé vysledki souhrnného hodnoceni
indikator( jsou zemé zafazovany do sedmi riziko-
vych kategorii vyjadtujicich pravdépodobnost, ze
zemé event. jejich subjekty nebudou v disledku
hospodské situace zemé schopny splnit své
zavazky, vyplyvajici z dovozu zboZzi nebo sluzeb.
Zemé, u kterych vysledek modelovych propodti
pravdépodobnosti platebniho selhani ukaze vy-
slednou miru rizika do 20% budou zatazeny do
kategorie 1, naopak zemé s pravdépodobnosti
selhani nad 90 % jsou zafazovany do kategorie 7.

Témito hodnocenimi prochazeji pravidelné
vSechny zemé kromé zemi s pfijmy prevysujicimi
9656 USD na obyvatele, které jsou zafazeny do
rizikové skupiny O; u téchto zemi se neuvazuje
s existenci teritorialnich rizik a pojisténi komerc¢-
nich rizik by mélo probihat na trznim principu, tj.
bez statni podpory.

Protoze odhad rizikovosti urcité zemé velmi
zavisi na informacich, je zakladnim predpokladem
prace to, ze zadny z moznych zdroji nesmi byt
a priori vylouéen.

Jako referenéni zdroje se doporuduji, pokud
jde o finanéni a ekonomické udaje, informace
a analyzy Mezinarodniho ménového fondu (IMF),
Svétové banky (WB) a Organizace pro hospodai-
skou spolupraci a rozvoj (OECD). Ostatni zdroje
jsou uziteéné k tomu, aby doplnily pfipadné pre-
cizovaly udaje plynouci z uvedenych referenénich
zdroju nebo jsou pouzivany pro srovnani.

Vzhledem k rozdilnosti dat v riznych zdrojich,
musi byt jejich posuzovani nanejvyse kritické.
Napf. ve vztahu k udajim o zadluzenosti to zna-
mena, Ze se, az na vyjimky, pracuje s Udaji udava-
jicimi nejvyssi zadluzeni.

Vysledky modelovych propoétd rizikovosti jed-
notlivych zemi dosazené na zakladé vyhodnoceni
ukazateld hodnoticich shora uvedené ekonomic-
ké parametry jsou v ramci uvedené pracovni
skupiny dodateéné korigovany s vyuzitim charak-
teristik politického vyvoje.

V dalsim kroku byva tedy tato klasifikace upra-
vena jesté o odhad rizika vyplyvajiciho z politické
situace a/nebo jinych rizikovych faktorG, které
nebyly v prvnich krocich, tedy pfi hodnoceni eko-

nomickych indikatort, brany v tvahu.

Zatimto uéelem byl vypracovan dotaznik vyplfio-
vany odborniky zemi OECD, kde jsou zkoumany
faktory, charakterizujici vladni politiku, napf. mira
rizika dlouhodobé neudrzitelnosti vliadni politiky,
riziko politického neklidu, riziko vnéjsiho konfliktu
apod. Na zakladé vyhodnoceni vladni politiky Ize
zlepsit hodnoceni zemé oproti vysledku vyhodno-
ceni ekonomickych indikatori o jednu kategorii,
zatimco zhor8eni ohodnoceni (pfesun do horsi,
rizikovéjsi kategorie) neni limitovano.

Zarazeni jednotlivych zemi do kategorii podle
miry rizika je jednim z pfedpokladt pro stanoveni
minimalnich pojistnych sazeb, uplatfiovanych pfi
vyvozech do téchto zemi. V zasadé plati, ze ¢im
mensi riziko cilové zemé vyvozu, tim niz8i pojistna
sazba.

Systém pojistnych sazeb, uplatiiovanych pfi po-
jistovani vyvoznich uvérovych rizik, ktery je druhou
vyznamnou soucasti komplexniho modelu CRAM,
umoziiuje stanovit pojistné sazby pro pojistovani
rizik suverénnich dluznikd (Ministerstev financi
a centralnich bank), vetejnopravnich dluznik
(napf. statni, statem vlastnéné firmy napft. typu
statnich zeleznic) a rizika soukromych dluznikd.

Tyto sazby zohledniuji zjiSténou miru rizika dané
zemé a dobu splatnosti Gvéru a jsou pro vSechny
Ucastniky KONSENSu OECD zavazné a nepod-
krocitelné. Jde o minimalni pojistné sazby, které
Ize pro pojiténi vyvoznich uvérii do dané cilové
zemé& pouzit. Uvérové pojistovny tak nemohou
prosttednictvim jejich dal§iho snizeni zvyhodro-
vat klienty ze své zemé na ukor vyvozct z jinych
zemi a tim jim poskytovat konkurenéni vyhodu.

V systému minimalnich pojistnych sazeb je
pojistné vyjadieno procentualné z jistiny Gvéru,
pricemz uvérové pojistovny mohou zvysit pojistné
sazby nad Uroven zakladnich, tj. na zakladé svych
odhadu rizikovosti zemé; nelze totiz ocekavat, Zze
vSechny zemé, jejichz subjekty vyvazeji do urdité
zemé, ji hodnoti naprosto shodné. Do tohoto
konkrétniho hodnoceni se totiz pfimo promitaji
zkusenosti s urcitou teritorialni relaci. Plati pfi-
tom, Ze nejnizsi pojistné sazby jsou v ramci jedné
rizikové kategorie pfiznavany uvérovym operacim
se suverénnimi dluzniky naopak nejvy$si v pfipa-
dé dluznik soukromych.

Pravidla kategorizace zemi dle miry rizika spo-
lu s celym systémem regulujici statni podporu
pojistovani vyvoznich uvérd predstavuje jednotny
celek, vymezujici jednotny ptistup ucastnikd mezi-
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narodniho obchodu ke statni podpofe prostred-

nictvim pojisténi jejich pohledavek z obchodnich

operaci.

Zkoumame-li problém pojistovani vyvoznich
uvérovych rizik v mezinarodnim obchodé z hle-
diska dodrzovani pravidel volné konkurence,
musime vzit v ivahu shora uvedené aspekty koor-
dinace resp. sjednoceni postupt, uplatfiovanych
Uvérovymi pojistovnami. Jde zejména o to, Ze tyto
pojistovny
* spolupracuji na hodnoceni miry teritorialniho

rizika a dokonce toto hodnoceni provadéji
spolec¢né,

udaju, charakterizujicich ekonomickou a poli-
tickou situaci posuzovanych zemi a moznosti
jejich budouciho vyvoje,

* pfi stanoveni pojistného uplatiuji systém vza-
jemné dohodnutych miniméalnich pojistnych
sazeb, prislusejicich stanovené rizikovosti
(kategorizaci) cilové zemé jejich vyvozu, délce
pojisténého uvéru, typu pojistného produktu.

Z tohoto hlediska, navic za situace, kdy je sys-
tém uvérového pojisténi v mezinarodnim obcho-
dé doplnén jesté zavaznymi pravidly vymezujicimi
spole¢né pristupy OECD k Zivotnimu prostredi
pti pojistovani a financovani vyvozu se statni
podporou, jakoz i umluvou o boji proti podplaceni
zahrani¢nich vefejnych ¢&initeld v mezinarodnich
podnikatelskych transakcich, Ize celkové pojeti
mezinarodné uplatiiovanych pravidel povaZovat
za pomérné komplexni a, coz je podstatné, nena-
rudujici pravidla volné konkurence v mezinarod-
nim obchodé.

5. Zaveér

Pojistovani vyvoznich tuvérovych rizik provozova-
né se statni podporou je jednim z nejuznavanéj-
Sich a nejrespektovanéjSich nastroji zvySovani
exportni vykonnosti firem a je zaloZzeno na Siroké
shodé ohledné pravidel, na jejichz zakladé se re-
alizuje. Vyznamnou roli zde sehravaji jak OECD,
tak i Evropska unie, které predstavuji institucio-
nalni zakladnu pro sjednocovani a jednotnou apli-
kaci platnych pravidel a limitt poskytovani statni
podpory pojisténi vyvoznich uvérovych rizik.

Soucasny metodicky aparat, uplatiiovany pfi po-
jistovani Gvérovych rizik je zaloZzen na jednotnych
principech stanoveni rizikovosti jednotlivych zemi,
jakoz i na jednoté principll pro stanoveni pojist-

nych sazeb. Tyto skutec¢nosti zajistuji, ze pojisténi
vyvoznich uvérovych rizik neni z hlediska mezina-
rodniho obchodu v rozporu s pravidly svobodné
konkurence.

Literatura:

[1] BOHM, A. Transformaéni opatfeni pfijata
v devadesatych letech a jejich dusledky pro
¢eskou podnikovou sféru v oblasti zahrani¢niho
obchodu. Habilitaéni prace, Technicka Univerzita
v Liberci, 2002.

[2] BOHM, A. Ekonomika a Fizeni pojistoven
v podminkach po vstupu Ceské republiky do Ev-
ropské unie. 1. vyd. Praha: ASPI, 2004.

[3] BOHM, A., JANATKA, F. Pojisténi tvérovych
rizik v mezinarodnim obchodé. 1. vyd. Praha: Gra-
da Publishing, 2004.

[4] The Arrangement on Guidelines for Officially
Supported Export Credits, OECD, Paris

[6] The Knaepen Package: Guaiding Principles-
for Setting PremiaFees under the Arrangement
on Guidelines for Officially Supported Export
Credits. Dostupny z http://www.oecd.org/

doc. Ing. Arnost B6hm, CSc.
Technicka univerzita v Liberci
Hospodarska fakulta

Katedra pojistovnictvi
arnost.boohm@tul.cz

Doruceno redakci: 17. 9. 2007
Recenzovano: 29. 12. 2007
Schvaleno k publikovani: 14. 1. 2008

E+M

1/2008

strana 103




[ FINANCE
ABSTRACT

EXPORT CREDIT RISKS INSURANCE

Arnost Bohm

The object of the insurance of export credits risks, endangering the claims settlement in behalf
of foreign debtor can be territorial (political) or commercial risks.

Territorial risks, endangering maturity of a foreign claim of exporter and restricting the rate of
return on foreign investment result from the political, financial and macro-economic situation of the
country of foreign debtor, let us say in the third country and have on the part of customers nature
of the act of Providence.

By contrast the commercial risks flow from economic and financial situation of the foreign buyer.
It deals whit situations that are influence of the buyer (nonpayment in consequence of the financial
insolvency or late payment).

Especially insurance of the territorial risks is often realized with state assistance, whereas often
emerging views, that this assistance endangers the implementation of the free competition princi-
ple in the international trade.

So as not come to deformation of the competitive environment in the international trade, function
in the OECD framework ,Arrangement on Officially Supported Export Credits*, so-called Consen-
sus. This Arrangement presents the single system of the risk assessment of single countries and
their subjects and unit system of creation and rules of the exercitation of minimum insurance rate,
that are the single export credit insurance company obligate apply and this Arrangement creates
sufficient expectations to equivalence of conditions to all of subjects in the international trade.

Key Words: export credit risk, territorial risk, commercial risk, Arrangement on Officially Suppor-
ted Export Credits, Consensus, insurance rate, competitive environment

JEL Classification: C 22, F 34
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