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A) Definovani cili prace
B) Metodicky postup vypracovani préace
C) Teoreticky zaklad prace (reSer$ni ¢ast)
D) Clenéni prace (do kapitol, podkapitol, odstavcii)
E) Jazykové zpracovani prace (skladba vét, gramatika)
F) Formalni zpracovani prace
G) Piesnost formulaci a prace s odbornym jazykem
H) Préace s odbornou literaturou (normy, citace)
1) Prace se zahrani¢ni literaturou, Groven souhrnu v cizim jazyce
J) Celkovy postup feseni a prace s informacemi
K) Zavéry prace a jejich formulace
L) Splnéni cilt prace
M) Odborny piinos prace (pro teorii, pro praxi)
N) Spolupréce autora s vedoucim préce a katedrou
O) Piistup autora k feSeni problematiky prace
P) Celkovy dojem z préace
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Do Portalu ZCU byl zadany tento vysledek kontroly plagiatorstvi:

Posouzeno X
Posouzeno — podeziela shoda []
Navrhuji klasifikovat bakalaiskou praci klasifikaénim stupném: dobie

Stru¢né zduvodnéni navrhovaného klasifika¢niho stupné:

Cilem préce je "vymezit charakteristické znaky maloobchodnich prodejen vietnamské komunity, zpracovat
PEST analyzu a SWOT analyzu podnikéni vietnamské komunity v maloobchod¢ a navrhnout vhodna
doporuceni pro dalsi praxi.” Cil prace a struktura prace koresponduji se zasadami pro zpracovani bakalarské
prace, které jsou uvedené v zadani prace. Cil byl spInén pouze ¢aste¢né.

Teoretickd vychodiska (kapitola 1) obsahuji i problematiku, ktera neni v praktické ¢asti prace vyuzita (napr.
vyjmenovani vSech typi maloobchodnich prodejen na s. 10). V PEST analyze (kapitola 3) jsou
v dostate¢ném rozsahu uvedené pouze informace o pravnim prostiedi, ve kterém pusobi prodejny
vietnamské komunity, ale velmi strué¢né jsou informace o ekonomickém, sociokulturnim a technologickém
prostiedi.
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SWOT analyza je stru¢na. V textu ke SWOT analyze (s. 49) autorka mimo jiné uvadi, Ze "vietnamsti
majitelé také casto maji ve méstech delsi oteviraci dobu, napt. od 6 rano do 23 hodin vecer". Z 8 prodejen,
na které se autorka zaméfila, vSak pouze prodejna ¢. 4 ma oteviraci dobu do 23 hodin. Bylo by proto vhodné
Vv tvodni informaci ke SWOT analyze na s. 48 doplnit, z jakych dalSich podkladl autorka pfi zpracovani
SWOT analyzy vychazela, a kolik prodejen sledovala v ramci terénniho prizkumu. V souvislosti se SWOT
analyzou také neni uvedena zadna doporucena strategie. Navrhy v kapitole 7 jsou jen obecnéjsi naméty
a netykaji se pfimo obchodnich ¢innosti.

Autorka v Uvodu uvadi, ze v praktické ¢asti se prace "zaméfuje na vietnamské prodejny ve mésté i na
venkové, aby byly vidét znacné rozdily v druhu zakaznikd, poptavce po zbozi, mnozstvi sortimentu a v
mnoha dalSich faktorech." Rozdily v téchto oblastech vsak nejsou v praci dostate¢né uvedené.

Pies uvedené piipominky povazuji za zajimavou kapitolu 4, kterd uvadi vysledky rozhovora
s vietnamskymi majiteli osmi prodejen a jejich zakazniky. Text kapitoly je doplnény vhodné vybranymi
fotografiemi pofizenymi v prodejnach se souhlasem majitelt. Celkové je prakticka ¢ast prace zajimavou,
ale malo propracovanou zpravou o fungovani vybranych vietnamskych prodejen.

Jazykové zpracovani je velmi dobré, obcas jsou v textu pieklepy a hovorové obraty (napft. "aby vse sedélo
s fakturou" apod.). V seznamu zdroji jsou chyby v zapisu nékterych citaci.

Otazky a p¥ipominky K bliz§imu vysvétleni p¥i obhajob&:*

1) Otazka ke s. 18: Jak jste provadéla porovnani cen viethamskych prodejen s cenami v jinych kamennych
obchodech? V textu chybi konkrétni srovnani.

2) Na s. 46 uvadite nazor majitelky obchodu: "... firma Mij obchod ma sice spoustu vyhod, ale obtizné
podminky". Také na s. 51 zmifnujete obtizné podminky pro vstup a udrzeni se v obchodni siti. V ¢em
spocivaji obtizné podminky?

3) Otazka ke s. 50: Pro¢ jste zafadila do piilezitosti pro vietnamské prodejny zavedeni samoobsluznych
prodejen? Pro kterou z navstivenych prodejen by samoobsluzna prodejna byla ptinosem?

4) V Zéavéru (s. 55) uvadite, ze "vietnamsti prodejci védi, na jaké zakazniky cili", nic konkrétniho k tomu
ale neuvédite. Na jaké zakazniky podle Vasich poznatku cili vietnamsti prodejci?

V Plzni, dne 25. 8. 2022 Podpis hodnotitele



